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Case study — rok prowadzenia konta Google
Ads
12 miesięcy systematycznej optymalizacji — skalowanie konta przy rosnącej efektywności
miesięcznej.

Po roku prowadzenia konta widać wyraźną zmianę efektywności. Konto zostało świadomie przeskalowane —
budżet zwiększono, aby zbudować większy wolumen ruchu i konwersji. Efektywność miesięczna (w
porównaniu rok do roku) systematycznie rosła.

Porównując maj 2026 do analogicznego miesiąca rok wcześniej (maj 2025): wartość konwersji wzrosła z 334
545 zł do 697 635 zł (+108,5%), przy wzroście kosztu z 22 320 zł do 31 527 zł (+41,3%).

PORÓWNANIE MIESIĄC DO MIESIĄCA: MAJ 2025 VS MAJ 2026

Wskaźnik Maj 2025 Maj 2026 Zmiana

Wartość konwersji 334 545 zł 697 635 zł +108,5%

Koszt 22 320 zł 31 527 zł +41,3%

Współczynnik konwersji 1,14% 1,32% +0,18 p.p.

ROAS 1 158,92% 2 212,83% +1 053,9 p.p.


